ByEH - etk

IRE ) £ B B SR













18

11

20——30

11
11 1

11
11
30






1993 7 5

3 100



10



1940

1919



1936

200









1993

15

18

18



45000

1993

1994 10
1.12
1.1

1994

10

24

1.12



1991

1

12

1992 7

“ LUX"
1992
12 “ LUX"

1990
20

10

“ LUX"

12



27

1994
8000

1500

151

1993 1

11

6

12

AB

LUX

ABCD
152

35000

152

10

152



28

1993
29

4

28

10000 5

50272.89

1986

1
1993

5

7

48

48800

84000



14

1990

28



1994

91

1987

8

11 2

1] 802”

530

134

12

82









20

20

25

25

20

25



1984

14

1986

1986 6
100mg ”

1/4
100mg

5000



1981

6

3

71

6.45






80

1776






1983

1983

8

12















— N M

































26
















































25



2000



















































20






1997

4

5

2000

1995

3

4

2000

1996















3000
2000 4000 2500
2500






3200















100

100






300

500
500 200



200

300

300

300
100

500

500
400

300

300

1989

200

200

300



230



20
30 20
25 25
25

20 30
23.5 27
24.5 25.5
25 25

3.5 1

25

30

20.1















2010

2010






1985

140 145

5 300 1500 140






47.5

80



10

10

10



70

145

130

130

10

11

45

145
130

10





















AN M T IO © M~ oo AN M T IO O© M~




















































































264

284

16



1776





















	律师口才
	第一章 法口—高悬的达摩克利斯之剑
	
第一节 律师口才——扶正法律的天平
	一、口才——律师的必备素质
	二、口才——律师从业金钥匙
	三、口才——维护法律的利器

	第二节 律师口才——大智大勇的载体
	一、智勇兼备——辩家制胜决窍
	二、口才——智勇兼备显实效
	三、口才——声誉前程紧相连

	第三节 律师口才——开拓市场的利
	一、市场经济的召唤
	二、开拓市场的利器


	第二章 法言法语，魂系经纬 

	第一节  有根有据  大地坚实
	一、以事实为根据
	二、以法律为准绳
	三、以理服人

	第二节 严词对抗，均衡简洁
	一、律师代理，辩论取胜的契机
	二、律师实务的基本要求

	第三节 锁链证据，环环相扣 

	一、锁链证据的魅力和威力
	二、锁链证据，合法权益的保护伞

	第四节 穿透力 感染力 表现力 

	一、三力齐发，攻无不克
	二、聚理成势，以势慑人


	第三章 律师会见与口才 

	第一节 打开当事人话匣子
	一、为何要打开当事人话匣子
	二、不同会见阶段的口才要求
	三、如何巧妙打开当事人话匣子

	第二节 说服证人讲实话 

	一、心中有数才能言之有理
	二、巧言营造融洽气氛
	三、妙语解开心中事
	四、口头提示帮助回忆和陈述
	五、评价以确认说服结果

	第三节 与同行平等对话
	一、与陌生的律师对话的口才技巧
	二、尊敬地与老律师对话
	三、谦虚地同主任律师、名律师对话

	第四节 听听法官怎么说
	一、换位思考寻求说服技巧
	二、法官喜欢的律师会见口才


	第四章 法律咨询口才 

	第一节 谙熟玄机 洞开话题
	一、博深的知识：口才玄机之一
	二、敏捷的思维：口才玄机之二
	三、流畅的言辞：口才玄机之三
	四、洞开话题：口才玄机之四

	第二节 通晓业务 明辩事理
	一、通过什么施展悬河口才
	二、勤勉经营：律师咨询口才之原则
	三、犀利的目光，灵敏的嗅觉
	四、哲学家的棋局，心理学家的疗效
	五、明晰案情，晓之以理
	六、雄厚的底蕴

	第三节 和言悦色取诚客户
	一、知彼知己，百战不败
	二、深入浅出，洞悉案由
	三、必胜的信念和刚直的气质
	四、正义的情感
	五、友善倾听
	六、语风、话锋——律师口才的输出阀

	第四节 明问秋毫 洞烛先机
	一、聚精会神，适时插问
	二、以柔克刚，通俗易懂
	三、不同对象，区别对待
	四、天才的思维，机敏的反应
	五、独具慧眼，机智应变
	六、明问秋毫，从有知推无知

	第五节 依法分析 令人折服 

	一、解答特点——口才要领之一
	二、解答要求——口才要领之二
	三、解答方法——口才要领之三

	第六节 指点迷津，果断处理 

	一、分析术——律师口才的法宝
	二、辞谢术——律师口才的点缀
	三、同意代理术——律师口才的目标


	第五章 律师谈判与口才 

	第一节 知己知彼，百谈不殆
	一、谈判前准备
	二、谈判中的知己知彼

	第二节 讲法讲理
	一、讲法
	二、讲理

	第三节 讲利 讲节
	一、君子爱财，取之有道
	二、平等互利，适可而止

	第四节 听好 想好 说好
	一、听好
	二、想好
	三、说好

	第五节 随机应变言如神
	一、兵无常势 随机应变
	二、随机应变的技巧


	第六章 法庭辩论口才 

	第一节 准备诉讼以求取胜
	一、辩论口才的总体策划
	二、锤炼语言，琢磨风格

	第二节 开场发言要造势
	一、造千仞滚石之势
	二、开场发言的口才内容

	第三节 风姿勃勃 言行潇洒 

	一、法庭辩论家的视听形象
	二、言行潇洒，放开心绪

	第四节 交叉询问的艺术
	一、交叉询问——律师与证人的心理决斗
	二、交叉询问的技巧

	第五节 针锋相对 击中要害
	一、针锋相对法
	二、击中“要害”

	第六节 适时识势做对方肚子里的蛔虫 

	一、瞬息间的判断
	二、弹琴要看听众
	三、作审判员的知音

	第七节 控制感情 理性剖析 

	一、控制感情，把握分寸
	二、理性剖析，口才支撑

	第八节 论辩重在辩终开怀贵在最后
	一、决定胜败的关键——最后五分钟
	二、最后辩论的技巧


	第七章 律师口才的训练与提高 

	第一节 跨世纪的律师口才
	一、律师口才的历史意义
	二、市场经济下的律师口才

	第二节 学学大师怎么说
	一、大师们如是说
	二、律师口才的终极目的——正义

	第三节 友辩出自实战
	一、实践出真知
	二、观察品味式
	三、办一件熟悉一行

	第四节 自我磨砺 法口生辉
	一、能改变自己的只有自己
	二、多看、多听、多说
	三、律师口才的艺术境地




